amit setzt das Au-

tohaus einmal mehr

auf den direkien

Dialog mit Fuhrpark-

und Flottenmana-

ern aus ganz Deutschland. Ziel

des Treffens ist es, dass sich
die Experten einmal auBerhalb
ihrer normalen Birowelten
(iber wichtige Fachthemen
austauschen und dabei neue
Erkenntnisse gewinnen. ,Der
Fuhrparktag ist eine besonde-
re Plattform, bei der wir viel
Wert auf Kommunikation und
Vermittlung von sinnvollem und
hilfreichem Wissen legen®, sagt
Immo Schneider, Verkaufsleiter
GroBkunden.

Das Fuhrparkmanagement
ist bei Auto Wichert wichtiger
Untemehmensbestandteil, zahl-
reiche GroBkunden nutzen den
Service der rund 30 Fuhrpark-

Experten bereits. ,Wir unterstit-

zen unsere GroBkunden von A
bis Z bei der Optimierung ihrer
Flotten-Strukturen. Dabei geht
les dann nicht nur um Betriebs-
kosten und die beste Finanzie-
rungsform, sondern immer auch
um die Frage, ob die jeweiligen

Fuhrparkmana.gemenl-

Verkaufsleiter Immo Schneider
vor einem Audi Q7

Flotten perfekt zum geplanten
Einsatzzweck passen oder wo-
mdglich strategisch angepasst
werden sollten”, so Schneider.
Ein wichtiger Bereich der

GroBkundenbetreuung ist die
Beratung der Fahrzeugnutzer.
Durch die unmittelbare Verfig-
barkeit der fOnf groBen Marken

AR

hrftratr

Neues vom Hamburger € LY Automar|

Ahoi Bulli-Mitarbeiter beim Abholen ihrer Fahrzeuge
vom Kundencenter

VW Pkw und Nutzfahrzeuge,
Skoda, Seat und Audi kénnen

g die Wichert-Experten besser

auf die individuellen Winsche
ihrer Kunden eingehen. Firmen,
die noch keine Dienstwagen-
Regelung haben, unterstitzen
die zertifizierten Fuhrpark-
managementberater bei der
Erstellung einer Car-Policy und
geben unter anderem auch
Anregungen f(r einen passen-

den Dienstwagen-Uberlassungs-

vertrag. Zudem (bemimmt das
GroBkunden-Team auf Wunsch
die Verwaltung des Fuhrparks

eines Kunden - von der
Beschaffung bis zur VerauBe-
rung der Fahrzeuge. ,Mit den
Marktfahrern innerhalb der
GroBkunden-Flotten bieten wir
ein groBes MaB an individueller
Ausstattung. Doch selbst far
Fahrzeuge anderer Herstel-

ler finden wir durch unsere

Netzwerke immer eine Ldsung”,

verspricht Schneider.

Fir GroBkunden, die sich
einen Uberblick Ober die aktu-
elle Modellpalette verschaffen
wollen, hilt das Team von Auto
Wichert eine groBe Testwa-

Fuhrpark-Profis im Austausch

Auch in diesem Jahr ladt Auto Wichert
seine GroBkunden zum traditionellen Fuhr-
parktag vor auBergewdhnlicher Kulisse ein.
Diesmal geht es am 28. September ins
Auswanderer-Museum BallinStadt

40 Bullis
fir Hamburg

Auto Wichert-GroBkunde

Ahoi Bullis setzt auf den VW
California. Der Vermieter von
Reisemobilen fir den individu-

e cllen Urlaub hat gleich 40 da-

von bei Wichert gekauft. Dank
eines maBgeschneiderten Kon-
zepts sind Ahoi-Bullis-Kunden
nun stets in fast neuwertigen
Mobilen unterwegs. Und wem
das Miet-Reisemobil unter-
wegs so ans Herz gewachsen
ist, dass er fir die nachsten
Touren lieber ein eigenes ha-
ben mdochte, kann sein , Ahoi
Bullis*-Lieblingsfahrzeug ab
Oktober bei Auto Wichert zu
attraktiven Konditionen ordern.

genflotte bereit. Bei Neuein-
stellungen, Probezeiten oder
Uberbrickungszeiten unter-
stOtzt das Autohaus mit einem
Interimsfahrzeug. Und stehen
Inspektionen an, profitieren
Wichert-Kunden vom 24-Stun-
den-Service und dem Hol- und
Bringedienst. ,Wir verstehen
unter Fuhrparkmanagement
mehr als nur den Fahrzeugver-
kauf. FOr uns stehen Optimie-
rung und Mehrwerte fiir den
Kunden im Vordergrund®, sagt
Schneider.
www.fuhrpark-hamburg.de



